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Santo Domingo de los Tsáchilas, 20 de enero de 2026.

1. BÚSQUEDA DE PYMES

En esta sección inicial al proceso de prospección de una Pymes lo primero es identificar el
nombre de la empresa o compañia. Para esta información existen varias fuentes informativas e
incluso mediante observación activa del mercado.

Fuentes digitales:

Google: búsqueda de información pública por segmentación.

Ej: Buscar empresas de agronomía en el provincia de Los Ríos.

Con una breve búsqueda nos arrojan resultados de nombres de diferentes compañías según lo
requerido.

Super Intendencia de Compañias: Esta plataforma es la especializada en donde se podrá
encontrar todo tipo de compañía legalmente establecida.

Web: https://appscvsmovil.supercias.gob.ec/PortalInformacion/index.html

https://appscvsmovil.supercias.gob.ec/PortalInformacion/index.html


En consiguiente accedemos a la pestaña de “Secor Societario”.
En la sección de Directorio de Compañias podemos realizar una búsqueda generalizada de todas
las compañias registradas en el Ecuador en donde podremos realizar distintos tipos de filtros
según lo requerido.



Los diferentes tipos de filtros nos permitirán delimitar por zonas geográficas, provincia, ciudad,
canton, para facilitar el segmento al que queremos prospectar.

Una vez estructurado una base de datos con el nombre de compañías vamos a prospectar de
manera individual y recabar la información necesaria para llegar a identificar el posible servicio a
presentar.

2. PROSPECCIÓN POR COMPAÑÍA.

Al contar ya con el nombre de la compañia debemos definir ciertos criterios que vamos a usar
para el planteamiento del servicio. Entre ello identificar:
● La actividad comercial de la compañia
● Ruc.
● Tamaño de la compañia.
● Nivel de facturación.
● Datos de propietarios.
● Número de sucursales.



Para iniciar este proceso accedemos a la página web de la Super Intendencia de compañias
https://appscvsgen.supercias.gob.ec/consultaCompanias/societario/busquedaCompanias.jsf
en donde por nombre o ruc de la compañia lo haremos.
Para este ejemplo lo haremos por nombre.

● En la siguiente ventana tendremos el menú general al costado izquierdo y la información
general, ubicación, contactos, información adicional, actividad económica y capital a la fecha.
Lo cual nos permitirá seguir alimentando la base de datos con la información como el RUC y
la actividad comercial de la compañia.

https://appscvsgen.supercias.gob.ec/consultaCompanias/societario/busquedaCompanias.jsf


● Como siguiente paso es fundamental conocer la parte Gerencial de las compañias, obtener
los nombres y número de identificación nos ayudará a conocer más a profundidad sus
estudios o relación con otras empresas. En la sección de administradores actuales
encontraremos la información necesaria.

● En el caso de compañías muchas veces la Gerencia General o Presidencia se deben a un
directorio de los accionistas, es decir, de los propietarios de la compañia. Para conocer
quienes realmente son los porpietarios nos iremos a la sección de accionistas donde
encontraremos los datos de CI, nombre y apellidos.



● Si buscamos más a profundidad podemos conocer si los accionistas están relacionados con
otro tipo de empresa para comprender de mejor manera su circulo comercial, esto
realizando un click dentro del número de identificación.

● Por los estándares de calidad y seguridad es importante conocer si el posible clientes cumple
o está al día con sus obligaciones legales por lo que está información encontraremos en la
sección de “Consulta de cumplimiento”.



● En muchos de los casos queremos llegar a obtener más datos de los prospectos, un número
o correo más directo ya que nos da más probabilidad de respuesta. Este tipo de información
lo encontraremos en la sección de ”Documentos online”
■ Buscamos en la barra de documento con el filtro “dato” y nos aparecerá los formularios

que van actualizando periodicamente, en muchas ocasiones por falta de transparencia o
fallas no existen actualizadas. Podremos descargar el archivo o visualizarlo online.



● Continuando con el proceso de obtener y clasificar la información para delimitir el tipo de
compañia un dato importante son el nivel de ventas o el “Estado de Resultado Integral” lo
que el nivel de ventas, gastos y ganancia de un peridodo determinado. Con esta información
ya podemos calificar si la empresa prospectada es Pequeña, Mediana o Grande.



● Ahora conocer la cantidad de sucursales nos puede generar la estimación de presencia en el
mercado y posibles servicios a ofrecer. Este tipo de información lo podemos encontrar en la
página web de SRI donde podemos buscar por RUC o Razón Social
https://srienlinea.sri.gob.ec/sri-en-linea/SriRucWeb/ConsultaRuc/Consultas/consultaRuc,

https://srienlinea.sri.gob.ec/sri-en-linea/SriRucWeb/ConsultaRuc/Consultas/consultaRuc


3. CONCLUSIÓN
● Como conclusión del ejemplo esta empresa la catalogamos por su nivel de facturación en

Microempresa, además por la cantidad de accionistas el nivel de desición es mucho menor.
Por el tipo de actividad comercial y el número de locales se recomiendo servicios de
Vigilancia Smart.

Una vez concluido este tipo de proceso deberiamos tener una base de datos más alimentada con
la que podemos trabajar de manera ordenada y con una segmentación y criterio ideal para una
propuesta más concreta, buscando crear la necesidad y tener un nuevo cliente.

Atentamente,

Diego Camacho
Asesor en seguridad
SCANNEREXPRESS SEGURIDAD INTEGRADA CIA. LTDA.


